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7.   FACTURATGE:

7.1.   Definició del producte

El facturatge o factoring en anglès és un contracte pel qual una empresa cedeix les
factures que té pendents de cobrar dels seus clients a una entitat financera perquè, al seu
venciment, faci la gestió de cobrament, i paga una comissió per aquesta feina. A partir
d’aquí, l’empresa cedent podrà rebre bestretes de l’import dels rebuts cedits d’acord
amb dues modalitats de facturatge:

Facturatge amb recurs: La cessió porta implícita una venda del crèdit condicionada al
bon fi de l’operació. Això vol dir que si al venciment el deutor no paga, l’entitat de
facturatge tornarà el rebut a l’empresa i li cobrarà el nominal. La mecànica és similar a
la del descompte bancari.

Facturatge sense recurs: Es tracta d’una venda pura i simple del crèdit, en la qual
l’entitat de facturatge assumeix tot el risc d’insolvència del deutor contra qui haurà
d’actuar judicialment si aquest no paga al seu venciment, sense cap mena de
responsabilitat cap a l’empresa.

Els serveis que pot oferir una empresa de facturatge són, entre d’altres:

• Anàlisi de la solvència dels deutors, classificant en funció d’aquesta solvència i
assignant una línia de risc per a cada un d’ells.

• Gestió de la cartera dels crèdits atorgant informació periòdica de cada crèdit.

• Gestió del cobrament de les factures cedides, respectant els mitjans de pagament
que l’empresa hagi acordat amb el comprador. En aquest sentit, cal destacar que
l’entitat no només realitza les operacions relatives i dirigides al cobrament, sinó
també la comptabilització, i en el seu cas, la reclamació judicial.

• El contracte de facturatge també pot preveure la cobertura del risc d’insolvència
dels deutors fins al 100%.
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• També existeix la possibilitat d’obtenir anticipadament l’import dels crèdits cedits.
L’empresa pot, per tant, disposar de l’import de les factures cedides abans de la data del
seu venciment. No obstant això, el límit màxim acostuma a fixar-se entre un 80% i un
90% de l’import total de la factura, incloent-hi l’IVA. El 10% restant es destina a la
constitució d’un compte de garantia per tal de compensar possibles descoberts per part
de l’empresa.

7.2.   Esquema operatiu

En cas que el facturatge inclogui el finançament dels crèdits cedits:

2. Emissió i endós de
les factures per cobrar

5. Pagament dels
crèdits

Entitat de facturatge

Venedor
(Empresa client) Comprador

1. Contracte de compra-
venda

4. Finançament de
les factures

3. Notificació de la cessió dels
crèdits a l’entitat de facturatge



En cas que el facturatge no inclogui el finançament dels crèdits cedits:

7.3.   Utilització del producte

Donades les característiques del facturatge i els avantatges que aporta, aquest
instrument és especialment recomanable per a empreses que:
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2. Emissió i endós de
les factures per cobrar

4. Pagament dels
crèdits

Entitat de facturatge

Venedor
(Empresa client) Comprador

1. Contracte de compra-
venda

5. Pagament dels
crèdits

3. Notificació de la cessió dels
crèdits a l’entitat de facturatge
guin una estructura molt reduïda que no els permeti portar a terme
gestió de cobrament d’una manera efectiva.

rtanyin a sectors en què les condicions de pagament (dies de
ciment) juguen un paper decisiu en l’acció comercial.

 la seva cartera de clients tinguin un pes decisiu les entitats que
enguin de l’administració pública.

e les vendes als seus clients tinguin caràcter repetitiu.

gin esgotat línies creditícies, per part del sector financer, havent
ibat al límit de risc determinat pel banc.

niciïn en el comerç internacional i encara no dominin els mitjans de
rament internacionals,  ni els seus requeriments i processos.
Pàgina 3



Pàgina 4

7.4.   Avantatges, inconvenients i riscos

7.4.1.   Avantatges

Les empreses que accedeixen al facturatge es veuen beneficiades de tres formes
diferents: beneficis administratius, beneficis financers i beneficis d’exportació (en el cas
del facturatge internacional).

• Beneficis administratius

• Reducció dels costos de gestió i control de clients, ja que és l’entitat de facturatge la
que s’encarrega de la gestió del cobrament, de les reclamacions d’impagats,
procediments contenciosos, etc.

• Desplaçament d’un centre de costos (el d’administració) a un tercer, la qual cosa
permet simplificar l’estructura de l’empresa.

• Compensa o redueix substancialment els costos derivats de la sol·licitud d’informes
comercials.

• Beneficis financers

• Permet obtenir finançament dels crèdits cedits, millorant la liquiditat de l’empresa.

• Millora el flux de caixa, ja que permet passar comptes de realitzable a disponible.

• Augmenta les possibilitats de finançament o inversió, atès que les línies de crèdit
del facturatge es basen en les garanties del deutor (del client), de manera que
l’empresa no consumeix línies de crèdit.

• En el cas d’un facturatge sense recurs, el client té la cobertura del risc d’insolvència
del deutor. Això permet a l’empresa sanejar el seu compte de resultats degut a
l’eliminació de les provisions per insolvència.
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• Permet elaborar pressupostos de tresoreria més ajustats, de manera que es pugui
planificar millor l’assignació de recursos en el període.

• Beneficis d’exportació

• El facturatge resulta un instrument molt interessant per a les operacions de comerç
internacional donat que permet a l’empresa oferir al comprador estranger la
possibilitat de liquidar els seus deutes mitjançant transferència, en cas que es tracti
d’un facturatge sense recurs, evitant així la utilització de mitjans de pagament més
cars i incòmodes (remesa, crèdit documentari, etc.).

• Dóna a l’empresa informació àmplia i puntual de la cartera de clients a l’exterior i li
permet avaluar millor els riscos inherents a clients estrangers ubicats fora del país.

7.4.2.   Inconvenients

• El cost és inicialment elevat, en comparació amb d’altres instruments financers o de
gestió de cobrament. Al marge de les comissions que es cobren pel servei de
facturatge, el tipus d’interès aplicat és, habitualment, major que el del descompte
comercial o el d’una pòlissa de crèdit.

• L’entitat de facturatge només ofereix finançament respecte a aquells deutors
seleccionats que ofereixin suficients garanties de cobrament. El factor pot no
acceptar algun dels crèdits cedits o exigir que el facturatge sigui “amb recurs”.

• L’entitat de facturatge pot impugnar la cobertura de risc en cas que existeixin
reclamacions de tipus comercial.

• Generalment s’exclouen els crèdits a mig i llarg termini (més de 180 dies), així com
els derivats de la venda de productes peribles.

• Falta de confidencialitat dels clients d’una empresa, atès que l’empresa ha de lliurar
la llista de clients al factor.
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7.4.3.   Riscos

• En el facturatge sense recurs, l’empresa cedent dels crèdits no corre cap risc,
excepte el derivat de possibles incompliments per part seva que siguin reclamables
via judicial pel seu deutor.

• En canvi, en el facturatge amb recurs, l’empresa cedent corre amb tot el risc
d’insolvència o mora del seu deutor, perquè si no paga al venciment, l’entitat de
facturatge li tornarà el rebut i li reclamarà les quantitats avançades.

7.5.   Costos

7.5.1.   Comissió per la prestació de serveis d’estudi i classificació
de la clientela

7.5.2.   Comissions de facturatge

Constitueix la retribució bàsica del factor i cobreix tots els serveis prestats per aquest a
excepció de l’anticipació dels fons. Aquestes comissions s’apliquen en concepte de:

• Comissió d’administració

• Comissió de gestió

• Comissió de risc d’impagament

L’import de la comissió s’estableix com un percentatge sobre el valor total dels crèdits
cedits que s’han de pagar en el moment que es cedeixin els documents de crèdit (les
factures). El cost de les comissions depèn de la negociació de les parts, encara que
fonamentalment dependrà dels següents paràmetres:

• El caràcter de facturatge que es contracti (amb o sense recurs).

• Sector al qual es dedica l’empresa.

• Objecte de la transacció comercial.

• El volum de les factures de què s’hagi de fer càrrec l’entitat de facturatge en un
any.

• El nombre de deutors, la seva qualitat i la seva distribució geogràfica.
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• El nombre de factures per client.

• L’import mig de les factures cedides.

• Els terminis i els instruments de cobrament dels crèdits cedits.

7.5.3.   Interessos pel servei de finançament

S’aplicaran en cas que l’empresa vulgui optar per la possibilitat de rebre finançament
sobre els rebuts cedits.

• Interès nominal

A les condicions del contracte de facturatge es recull el tipus d’interès que
s’aplicarà a l’operació en cas que l’empresa opti per accedir al finançament. Aquest
tipus d’interès s’expressa com un tant per cent anual nominal.

L’import dels interessos que s’han de pagar es calcula aplicant al nominal portat a
descomptar el tipus d’interès nominal corresponent segons el venciment que tinguin
els efectes. Els interessos es paguen per anticipat, de manera que l’entitat de
facturatge descomptarà els interessos de l’import nominal dels efectes presentats al
descompte.

• Taxa anual equivalent (TAE)

Segons la normativa vigent, les entitats financeres han de fer constar tant al
contracte de descompte com prèviament als efectes informatius de l’operació, a més
del tipus nominal anual aplicable, la taxa anual equivalent (TAE) calculada segons
estableix el Banc d’Espanya.

La TAE és un tipus d’interès equivalent anual que inclou, a més dels interessos del
finançament, les comissions i despeses que el client està obligat a pagar a l’entitat,
com ara comissió d’obertura i altres comissions i despeses que figurin a la tarifa de
l’entitat financera al moment de la concessió del finançament.
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Pel còmput de la TAE no es tenen en compte les comissions i despeses que es
relacionen a continuació:

• Despeses de tercers com ara corredor de comerç, gestor o impostos.

•   Despeses per garanties i assegurances, tot i que s’hauran d’incloure a la
TAE les primes d’assegurances imposades per l’entitat com a condició per
a la concessió del préstec.

La TAE és un instrument molt útil per a l’empresa a l’hora de comparar propostes
de diferents entitats sobre una mateixa operació de finançament per bé que inclou
els interessos més les despeses i comissions de cada entitat financera.

• Interès efectiu del finançament

Tot i així, la TAE no és una mesura del cost total de l’operació per a l’empresa
(interès efectiu del finançament), ja que no inclou totes les despeses i comissions
que l’empresa ha de pagar com a conseqüència de l’operació de finançament, tant a
l’entitat financera com a tercers.

L’interès efectiu del finançament ha d’incloure, per tant, el cost total d’interessos,
comissions i despeses de l’operació.

En el cas del facturatge amb recurs, l’interès efectiu del finançament només es
podrà computar definitivament al venciment dels efectes, ja que poden existir
comissions que poden produir-se com a conseqüència de la devolució d’efectes
impagats.

7.6.   Clàusules del contracte

Les entitats poden incloure qualsevol clàusula contractual, sempre que s’ajusti a dret.
Després de la firma del contracte per les parts i el corredor de comerç, en cap cas
l’entitat no podrà exigir a l’empresa, sense el seu consentiment, el compliment de noves
clàusules no estipulades en el contracte de facturatge.
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A continuació es relacionen les condicions més habituals dels contractes de facturatge:

QUADRE RESUM DE CLÀUSULES

 Indicació de si el facturatge és amb recurs o sense recurs.

 Obligació de l’empresa contractant de notificar als seus deutors la cessió a
l’entitat de facturatge.

 La cessió del crèdit comercial ha de venir originat per una venda de béns no
peribles o per la prestació de serveis amb pagaments a curt termini.

 Límit i venciment de la línia de riscos, individualitzada per a cadascun dels
deutors.

 Principi d’exclusivitat: L’empresa sol·licitant no pot mantenir relacions amb
altres empreses de facturatge mentre duri el contracte.

 Principi de globalitat: L’empresa sol·licitant queda obligada a cedir a
l’entitat de facturatge tota la seva facturació.

 L’empresa sol·licitant ha de garantir la legitimitat i exigibilitat dels crèdits
cedits.

De tot contracte de facturatge es deriven uns drets i obligacions de les parts implicades:

OBLIGACIONS DE LA SOCIETAT DE FACTURATGE

 Cobrar els crèdits ajustant-se estrictament a les dates de venciments dels
crèdits cedits.

 Assumir el risc d’impagament dels deutors, quan aquest sigui motivat per
causes diferents a la mala actuació comercial del venedor (“facturatge sense
recurs”).

 Recórrer a l’acció judicial només com a última solució.

 Informar de l’inici de qualsevol procediment judicial contra deutors
morosos.

 Utilitzar la informació que posseeix de l’empresa client només per ajustar els
límits de risc i controlar la veracitat de la facturació.

 Facilitar informació comptable dels crèdits amb la periodicitat i rigor pactats.

 Pagar al venedor els crèdits cedits.

 Anticipar al client, si ho sol·licita, un percentatge dels crèdits cedits.
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DRETS DE LA SOCIETAT DE FACTURATGE

 Selecció dels clients i exclusió d’aquells que no tinguin suficients garanties
de cobrament.

 Tenir fàcil accés a la comptabilitat i documentació de l’empresa client.

 Rebre la contraprestació pactada.

OBLIGACIONS DEL VENEDOR (EMPRESA CLIENT)

 Cedir tots els seus crèdits comercials a curt termini, juntament amb drets,
accions i garanties lligats a aquests.

 Subministrar tota la informació, tant de naturalesa econòmica com financera,
sol·licitada per l’entitat de facturatge, sobre la pròpia empresa, els seus
deutors i les incidències que hagi tingut amb cada un d’ells.

 Notificar als seus deutors que ha contractat els serveis d’una empresa de
facturatge, indicant que el pagament s’ha de realitzar al nou creditor.

 No pot intervenir en la gestió del cobrament de la societat de facturatge,
excepte si aquesta ho sol·licita.

 Sotmetre a l’autorització de l’entitat de facturatge qualsevol nou comprador.

 Garantir la legitimitat dels crèdits.

 Informar a l’entitat de facturatge sobre els pagaments rebuts i cedir-los
immediatament.

 Respondre de les incidències produïdes sobre els materials lliurats o els
serveis prestats.

DRETS DEL VENEDOR (EMPRESA CLIENT)

 Recepció dels serveis pactats.

 Cobrament dels crèdits cedits.

 Cobrament de les bestretes pactades.
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7.7.   Garanties

La necessitat d’aportar garanties en contractar una operació de facturatge, només
sorgirà en cas que l’empresa sol·liciti finançament per l’import de les factures i es tracti
d’un facturatge amb recurs.

En aquest cas, per a l’entitat de facturatge la concessió del descompte dels efectes
implicarà el risc que el lliurat no faci front al pagament a la data de venciment. Per
aquest motiu, l’entitat de facturatge demanarà garanties per tal d’assegurar-se que
l’empresa que cedeix els crèdits pot fer front al pagament dels efectes retornats.
Aquestes garanties poden ser:

7.7.1.   De penyora

Consisteix a deixar en penyora a l’entitat de crèdit part del patrimoni per cobrir el risc
d’impagament dels clients. Generalment es fa sobre títols de valors, dipòsits, comptes
d’estalvi a llarg termini, fons mobiliaris, etc. Mentre estigui vigent la línia de
finançament, l’usuari no podrà disposar lliurement d’aquest patrimoni, si bé en seguirà
rebent les rendes que generi.

7.7.2.   Avals

Quan a criteri de l’entitat financera el sol·licitant del finançament no ofereix prou
seguretat que podrà fer front als possibles impagats, l’empresa haurà d’aportar garanties
addicionals d’avaladors o garants disposats a cobrir els descoberts per impagats si no ho
fa el sol·licitant.

Per a l’avalador això significa que, a més de veure bloquejada la capacitat de disposar
del seu patrimoni, haurà de pagar unes despeses per l’emissió de l’aval i unes
comissions periòdiques de manteniment. Aquestes despeses acostumen a repercutir
finalment sobre l’empresa sol·licitant.

7.7.3.   Retencions en compte corrent

Sovint, l’entitat de crèdit reté una part del total líquid per finançar. Aquesta part es
col·loca en un compte de dipòsit o d’estalvi del qual el sol·licitant no podrà disposar, si
bé rebrà els corresponents interessos.
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7.8.   Tràmits de concessió

Per tal de contractar un servei de facturatge, l’empresa haurà de seguir el procediment
següent:

a) Contacte amb una o diverses societats de facturatge per veure les possibilitats
d’obtenir-lo i els costos.

Contractació del servei:

b) Sol·licitar formalment, mitjançant un formulari ad hoc, el servei. En aquest
formulari, la societat de facturatge demanarà a l’empresa, entre d’altres, la
informació següent:

• Informació relativa a l’empresa:

• Nom o raó social

• Tipus d’empresa (personal, SA, SL, SAL, etc.)

• Capital social

• Dades de constitució

• NIF/CIF

• Relació dels socis o accionistes principals

• Relació dels principals directius

• Informació comptable i fiscal disponible

• Memòria de l’activitat econòmica, sector en què opera, perspectives, etc.

• Dades de l’activitat:

• Nombre de factures emeses per any

• Xifra mitjana per factura

• Nombre de clients actius (amb tractes més o menys periòdics)

• Nombre de notes d’abonament per any
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• Valor mitjà per abonament

• Quadre amb les formes i terminis de cobrament més habituals
(expressats en tant per cent sobre el total de vendes)

• Distribució dels clients per tipus (administracions, grans superfícies,
majoristes, minoristes, indústria, etc.), expressats en tant per cent de la
facturació anual

• Dades de cada client pel qual demanem el servei:

• Nom o raó social

• NIF

• Adreça

• Volum de vendes en els últims anys

• Nombre de factures emeses

• Forma i termini de pagament

c) Presentada la documentació, la societat de facturatge es prendrà un temps per
estudiar la sol·licitud i posteriorment contestarà indicant si l’accepta, per a quins
clients, el límit per a cada client, les comissions que s’aplicaran i el tipus d’interès.

d) En aquest moment s’haurà de redactar el contracte, en què l’empresa haurà de
deixar clar:

• Si les cessions seran amb o sense recurs

• Els límits de les disposicions

• Els serveis que prestarà la companyia de facturatge

• Les obligacions de l’usuari del servei

e) Una vegada definides les clàusules del contracte, es procedirà a la seva signatura
davant d’un fedatari públic.
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Utilització del servei:

f) Cada vegada que s’emetin factures a clients classificats, l’empresa haurà de:

• Notificar al client que es cedirà el crèdit (pot fer-se mitjançant una nota a la
factura).

• Enviar a la societat de facturatge la documentació acreditativa del crèdit
(factura, rebut, lletra, etc., segons s’hagi acordat).

g) A mesura que l’empresa vagi tenint necessitats de tresoreria (i en funció de si té
prou saldo disponible) pot demanar a la societat de facturatge que faci abonaments a
compte.

h) A mesura que arribin els venciments, la societat de facturatge notificarà a l’empresa
el resultat de la gestió i abonarà les quantitats pendents (o tornarà els rebuts a
l’empresa carregant els imports avançats si la cessió és amb recurs).

7.9.   Tipus de facturatge

7.9.1.   Facturatge nacional

El facturatge nacional és aquell en què els crèdits cedits pertanyen a clients residents a
l’Estat Espanyol.

7.9.2.   Facturatge internacional o d’exportació

El facturatge internacional o d’exportació és aquell en què l’exportador és el cedent dels
crèdits a entitat financera, d’operacions de venda fora de l’estat espanyol. D’aquesta
forma, l’entitat financera previ anàlisi de la solvència dels deutors importadors,
adquirirà els crèdits de l’empresa exportadora assumint la gestió de cobrament i
finançament en el seu cas.
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7.10.   Tractament comptable del facturatge

El tractament comptable del facturatge varia en funció de si cedim els crèdits amb o
sense recurs, ja que això determina l’existència o no del risc d’impagats.

Facturatge amb recurs:

La característica principal des del punt de vista comptable és que, tot i que cedim el
crèdit, continuem suportant tot el risc d’impagats, és a dir, no quedem alliberats
totalment del crèdit. Per tant, haurem de traspassar els valors del deute des de comptes
de clients a comptes del mateix tipus, que reflecteixin aquesta situació especial de
forma anàloga a com es fa en el descompte bancari.

a) A la cessió del crèdit:

Redenominem el compte per cobrar que passarà a ser “Clients, deutes cedits a
companyies de facturatge”.

Núm. Compte Import Deure Haver
430X Clients-deutes cedits a entitats de

facturatge
Per l’import dels crèdits cedits xx

430 Clients Per l’import dels crèdits cedits xx

b) Al lliurament de la bestreta pactada:

L’assentament comptable en el moment de la recepció d’efectiu ha de reflectir en el
DEURE l’entrada de fons i en l’HAVER l’obligació de devolució del diner anticipat per
l’entitat de facturatge. Addicionalment, s’han de registrar les despeses de gestió i les
comissions i els interessos que l’entitat de facturatge ens carrega.
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Núm. Compte Import Deure Haver
57 Tresoreria Pel líquid abonat per l’entitat de

facturatge
xx

664X Interessos per operacions de
facturatge

Pels interessos carregats per
anticipat xx

626 Serveis bancaris i similars Per les despeses i comissions
carregades xx

520X Deutes c/t amb entitats de
facturatge

Per l’import brut de la bestreta xx

c) Al venciment:

c.1) Si els deutors abonen els crèdits al seu venciment, es realitzarà un assentament
que reflecteixi en el DEURE l’entrada de fons i l’extinció de l’obligació de
pagament que s’ha assumit  amb l’entitat de facturatge i en l’HAVER l’extinció
del compte a cobrar.

Núm. Compte Import Deure Haver
57 Tresoreria Per l’import rebut xx

520X Deutes c/t amb entitats de
facturatge

Per l’import brut de la bestreta xx

430X Clients deutes cedits a entitats de
facturatge

Per l’import dels crèdits vençuts xx

c.2) En el cas que algun client no pagui el crèdit al seu venciment, l’entitat de
facturatge ens ho notifica i ens carregarà l’import que en el seu dia ens havia
anticipat. Els assentaments hauran de reflectir:

1. El canvi de denominació de “Clients, deutes cedits a entitats de facturatge” per
la de “Clients de dubtós cobrament”.

2. En el DEURE la cancel·lació de l’obligació de pagament amb l’entitat de
facturatge i en l’HAVER la sortida de fons que suposa la devolució a l’entitat
de facturatge de l’import que havia anticipat.
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Núm. Compte Import Deure Haver
Canvi de denominació

435 Clients de dubtós cobrament Per l’import dels crèdits impagats xx

430X Clients, deutes cedits a entitats
de facturatge

Per l’import dels crèdits impagats xx

Sortida de fons

520X Deutes a c/t amb entitats de
facturatge

Per l’import brut de la bestreta xx

57 Tresoreria Per l’import brut de la bestreta xx

Facturatge sense recurs:

En aquest cas, la cessió del crèdit és una venda simple i, per tant, amb la transacció
deixem de suportar el risc d’insolvència del deutor, és a dir, per part nostra el deute
queda totalment cancel·lat. Això no obstant, la part del deute que reté l’empresa de
facturatge fins al venciment s’ha de considerar com una garantia pel cas que el deutor
adduís problemes derivats de la venda per tal d’oposar-se al pagament Aquesta seria
l’única possibilitat que la companyia de facturatge ens retornés el rebut.

a) A la cessió del crèdit:

L’assentament comptable en el moment de la cessió del crèdit ha de reflectir en
el DEURE l’entrada de fons per la part anticipada i la fiança constituïda per la
part del crèdit retingut com a garantia i en l’HAVER l’extinció del compte per
cobrar. Addicionalment, s’han de registrar les despeses de gestió i les
comissions i els interessos que l’entitat de facturatge ens carrega.

Núm. Compte Import Deure Haver
57 Tresoreria Per l’import rebut xx

626 Serveis bancaris o similars Per l’import de la comissió xx

664X Interessos per operacions de
facturatge

Pels interessos carregats per
l’entitat de facturatge xx

565 Fiances constituïdes a curt
termini

Per la part del deute no avançat xx

43X Clients Per l’import nominal del deute xx
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b) Al venciment:

En cas que no hi hagi incidències atribuïbles a la venda, l’entitat de facturatge ens
abonarà la resta del deute tot cancel·lant la fiança. Aleshores, haurem de fer
l’assentament següent, per reflectir l’entrada de fons:

Núm. Compte Import Deure Haver
57 Tresoreria Per la part del deute no avançat xx

565 Fiances constituïdes a curt termini Per la part del deute no avançat xx

En cas que el deutor addueixi problemes atribuïbles a la venda, l’entitat de facturatge
ens pot exigir la devolució de l’import avançat. En aquest cas, hauríem de fer
l’assentament següent:

Núm. Compte Import Deure Haver
430 Clients Pel nominal del deute xx

57 Tresoreria Per l’import brut de la bestreta xx

565 Fiances constituïdes a curt termini Per la part de deute no anticipat xx

7.11.   Tractament fiscal del facturatge

En general, totes les despeses originades pel contracte, inclosos, si escau, els interessos,
tenen la consideració de despesa fiscalment deduïble (en el cas dels empresaris
individuals s’ha de deduir de l’IRPF i en el cas dels empresaris societaris de l’Impost de
Societats).

7.12.   Exemple d’una operació de facturatge

“Veston, S.L.”, és una empresa que es dedica a la fabricació de components
automobilístics i que porta ja més de vint anys consolidant-se en el mercat nacional. Les
característiques bàsiques de la seva facturació són aproximadament les següents:

• Facturació anual: 1.500.000 euros

• Nombre de clients: 60



R

• Volum de factures: 500 factures/any

• Termini mig de cobrament concedit: 90 dies

• Termini mig de cobrament real: 105 dies (retard mig de 15 dies)

• Termini mig de pagament als proveïdors: 30 dies

Donades les característiques del sector, el cobrament de les vendes s’acostuma a
produir 90 dies després d’haver lliurat la mercaderia. En canvi, el pagament als
proveïdors es realitza només 30 dies després d’haver rebut la comanda. Per aquest
motiu, l’empresa va decidir contractar amb la seva entitat financera un servei de
facturatge que inclou també el finançament del 90% de l’import nominal de les factures.
Les condicions que té pel descompte d’efectes són les següents:

• Comissió pel servei de facturatge sense recurs: 1,5%

• Venciment: 90 dies

• Interès anual: EURIBOR + 2% = 3,25 + 2 =5,25%

• Bestreta: 90% del nominal

a) Càlcul de l’import d’interessos:

Nominal del deute = 1.500.000 € x 90 = 1.350.000 €

Nominal del deute x tipus d’interès x nº de dies

36.000IN
TE

RE
SS

OS

0

IN
TE

RE
SS

OS
36.00
1.350.000 x 5,25 x 90

= 17.718,75 EU
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b) Càlcul de l’import a pagar:

Interessos 17.718,75 €

Comissió servei facturatge sense recurs (1.500.000 x
1,5%)

22.500 €

Cost efectiu del finançament 40.218,75 €

c) Càlcul de l’interès efectiu (T.A.E):

T.
A.

E. Import efectiu que abona l’entitat

Import nominal portat a descomptar

-(365/nº de dies)

- 1 x 100

1.350.000 – 40.218,75

1.350.000

-(365/90)
- 1 x 100 = 13,05%

T.
A.

E.
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Suposant que l’empresa no hagués contractat un servei de facturatge, es podrien haver
generat, aproximadament, els costos següents:

Despeses de personal:

1 Cap d’Administració (part o totalitat del sou) 12.000 €

1 Auxiliar d’Administració (part o totalitat del sou) 6.000 €

Cost anual de personal 18.000 €

Despeses generals:

Cost d’agències d’informes comercials 750 €

Correu, telegrames, telèfon, fax, etc. 85 €

Desplaçaments 321 €

Cost anual general 1.156 €

Despeses financeres:

Cost finançament a 90 dies al 5%

(1.500.000 x 5 x 90/36.000)

18.750 €

Despeses bancàries (comissions, serveis, informes, etc.) 3.750 €

Despeses financeres originades per retards (15 dies):
1.500.000 x 5%x 15/36.000

3.125 €

Cost anual financer 25.625 €

Despeses jurídiques (contenciosos jurídics,
procuradors, etc.)

1.125 €

Insolvències (0,25% de les vendes) 3.750 €

Total costos gestió pròpia 49.656 €

La utilització del servei de facturatge, permet l’eliminació d’estructura especialitzada, la
desaparició de fallides i retards en els cobraments, la cobertura de reclamacions,
contenciosos, etc. Per tant, el facturatge permet un estalvi de:

Cost gestió pròpia – cost efectiu del facturatge = 49.656 – 40.218,75 € = 9.437,25 €
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