
LECCIONES DE MARKETING 
 
· ESTÁS EN UNA FIESTA Y VES UN TÍO MUY ATRACTIVO, TE ACERCAS A ÉL Y LE DICES: 
 
 “soy muy buena en la cama”. 
 

...eso es MARKETING DIRECTO. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA CON UN GRUPO DE AMIGAS Y VEIS A UN TÍO MUY ATRACTIVO. 
UNA DE TUS AMIGA S SE LE ACERCA Y LE DICE: 

 
 “esa tía de ahí es muy buena en la cama”. 
 

...eso es PUBLICIDAD. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA Y VES UN TÍO MUY ATRACTIVO QUE CONOCES. TE ACERCAS A 
ÉL, LE REFRESCAS LA MEMORIA Y LE DICES: 

 
 “ ¿Te acuerdas de lo buena que soy en la cama? ” 
 

...eso es CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA Y VES UN TIPO MUY ATRACTIVO. TE LEVANTAS, TE ARREGLAS 
LA ROPA, TE ACERCAS A ÉL, LE SIRVES UNA COPA, LE OFRECES UN CIGARRILLO; 
ADMIRAS SU TRAJE, LE DICES LO BIEN QUE HUELE Y LE DICES: 

 
 “Soy muy buena en la cama”. 
 

...eso son RELACIONES PÚBLICAS. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA VES A UN TÍO MUY ATRACTIVO, TE ACERCAS A ÉL Y LE DICES: 
 
 “Soy muy buena en la cama y, además, le enseñas una teta”. 
 

..eso es MERCHANDISING. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA Y VES UN TÍO MUY ATRACTIVO. SE ACERCA A TÍ Y TE DICE: 
 
 “He oído que eres muy buena en la cama”. 
 

..eso es BRANDING, EL PODER DE LA MARCA. 
 
 
· ESTÁS EN UNA FIESTA Y VES UN TÍO MUY ATRACTIVO QUE SE ACERCA A TODAS LAS 

CHICAS GUAPAS Y LES DICE: 
 
 “Soy muy bueno en la cama” 
 

..eso es PUBLICIDAD DE GUERRILLA. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA CON TU AMIGA PREFERIDA Y VEIS A ESE TÍO TAN ATRACTIVO Y 
TU AMIGA TE DICE: 

 
 “esa tío de ahí no es tan bueno en la cama”. 
 

...eso es PUBLICIDAD NEGATIVA. 
 
 

· ESTÁS EN UNA FIESTA Y ESE TÍO TAN ATRACTIVO SE ACERCA A TÍ Y TE DICE: 
 
 “Soy muy bueno en la cama y aguanto toda la noche sin parar”. 
 

...eso es PUBLICIDAD ENGAÑOSA. 


