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5.    RÈNTING: 
 
 

 

5.1.   Definició del producte 
 

Es tracta d’una operació per la qual l’empresa lloga a una entitat de rènting un
determinat bé durant un període de temps prefixat, amb la particularitat que el propi
lloguer (quota de rènting) inclou el manteniment i les reparacions del bé durant el
termini de l’operació, així com d’altres despeses relacionades amb la seva utilització,
com ara assegurances o impostos.

No es tracta, doncs, d’una operació amb la finalitat que al venciment del lloguer el bé
passi a ser propietat de l’empresa, donat que en finalitzar el contracte de rènting
l’empresa haurà de retornar el bé, encara que el contracte pot prorrogar-se.

 
 
5.2.   Esquema operatiu 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

3. Lloga el bé + serveis
vinculats

2. Paga el valor del bé

1. Subministra el bé 

 
Venedor del bé  

Entitat de rènting 
Arrendador 

Empresa 
(Usuari o arrendatari) 

4. Paga quotes
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5.3.   Utilització del producte 

El rènting s’utilitza per llogar tot tipus de maquinària (industrial, agrícola, de transport,
d’obra pública, etc.) equips informàtics, equipament d’oficines (telefonia, copiadores,
telefax, etc.) i fins i tot immobles.

També poden ser objecte de rènting bens immaterials com, entre d’altres, programari
informàtic, patents o llicències.

A més de considerar els avantatges que pot proporcionar el rènting sobre altres
alternatives, per l’empresa pot resultar interessant triar el rènting sempre que la
utilització del bé proporcioni un rendiment superior al cost de les quotes periòdiques de
rènting.

Cal tenir en compte que l’operació de rènting no pot permetre l’opció d’adquisició del
bé per part de l’empresa. Si així fos, s’assimilaria al lísing a tots els efectes comptables i
fiscals.

5.3.1.   Diferències entre rènting i lísing financer 
 

Rènting Lísing financer 
•  L’arrendador es fa càrrec de totes les

despeses de manteniment del bé.

•  El contracte no pot incorporar l’opció
de compra del bé al venciment.

•  L’arrendatari pot resoldre el contracte
en qualsevol moment, avisant
prèviament a l’arrendador i, si escau,
previ pagament d’una penalització.

•  L’arrendador suporta tot el risc de la
inversió.

•  Excepte en alguns casos, es
comptabilitza com un arrendament
ordinari: totes les quotes meritades
constitueixen despesa de l’exercici.

•  En general, totes les quotes meritades
durant l’exercici són fiscalment
deduïbles. No s’han de realitzar
ajustaments extracomptables.

•  L’arrendatari queda obligat a conservar
el bé i a assumir les despeses de
manteniment.

•  Sempre incorpora una opció de compra
en finalitzar el contracte.

•  El contracte és irrevocable.

•  L’arrendatari suporta el risc sobre el bé
objecte de la inversió.

•  Generalment, es comptabilitza
reconeixent al passiu un deute i a
l’actiu un immobilitzat immaterial i uns
interessos diferits.

•  Pot resultar aplicable el règim especial
de l’article 128 LIS, que permet deduir
la totalitat de les quotes pagades amb
certs límits sobre la part de recuperació
del cost del bé. S’han de realitzar
ajustaments extracomptables.
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5.4.   Avantatges, inconvenients i riscos 
 

5.4.1.   Avantatges 
 

•  El principal avantatge del rènting és que l’empresa pot disposar dels béns sense
necessitat d’utilitzar fons propis o finançament aliè per a la seva adquisició.
Endemés, no afecta l’estructura financera de l’empresa, atès que no es reconeix el
deute al passiu del balanç.

•  Uniformitat dels pagaments en el temps. La utilització del rènting permet convertir
un cost variable i incert (avaries, manteniments, augment de les tarifes
d’assegurances, impostos, etc.) en un cost fix i constant, integrat dins la quota
mensual de rènting.

•  Pot incorporar, subjecte a les especificacions contractuals, l’obligació per part de
l’entitat de rènting de facilitar a l’empresa un bé substitutiu durant el temps que
durin les reparacions del bé objecte del contracte.

•  La utilització del rènting, comparat amb l’adquisició, permet un major ritme de
renovació dels béns que s’arrenden. En finalitzar el contracte original l’empresa pot
contractar un altre rènting amb els models i tecnologies més actuals, sense els
problemes que presenta la revenda de béns obsolets.

•  Des del punt de vista financer, el rènting pot arribar a resultar una alternativa molt
competitiva, perquè les empreses de rènting, en treballar amb grans volums, poden
aconseguir millors preus i repercutir aquests descomptes que obtenen dels
fabricants, asseguradores i empreses de manteniment en un cost més assequible per
als seus clients.

•  El rènting incorpora un important avantatge fiscal, donat que l’import de les quotes
és íntegrament deduïble a efectes de l’Impost de Societats.

5.4.2.   Inconvenients 

•  Com a inconvenient cal destacar que un contracte de rènting no consisteix en una
compra, l’empresa no adquireix la propietat del bé.

•  Endemés, a l’inici del contracte de rènting l’empresa ha de satisfer una fiança en
garantia dels possibles danys que pugui patir el bé.
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•  S’estableixen uns determinats límits d’utilització del bé que en cas que l’empresa
els superi, poden representar un cost addicional. Per exemple, en el cas dels
vehicles, generalment es fixa un límit de quilòmetres per any.

•  Malgrat l’avantatge que el manteniment, reparació i conservació van exclusivament
a càrrec de l’entitat de rènting, cal assenyalar com un inconvenient derivat d’això
l’obligatorietat de fer aquestes activitats a través de les empreses (tallers oficials,
concessionaris, etc.) designades per l’entitat de rènting.

5.4.3.   Riscos 

•  El principal risc del contracte de rènting és el de perdre el dret a utilitzar el bé. En
cas que l’empresa no pagui alguna de les quotes, la societat de rènting pot exigir la
resolució del contracte, amb la corresponent devolució del bé.

•  Un altre risc deriva de la possibilitat per part de l’empresa de rènting d’incorporar
una clàusula que estableixi una penalització pel cas que l’empresa cancel·li
anticipadament el contracte. Aquesta penalització pot arribar a ser de fins a un 50%
de les quotes pendents de liquidar.

5.5.   Costos 

Normalment, en el rènting, els únics costos que hi ha són les quotes mensuals. És a dir,
no hi ha comissions ni despeses de notaris, registradors ni corredors de comerç. A part
de les quotes, les úniques despeses que es pot trobar l’empresa són penalitzacions, que
només haurà de suportar en cas d’incompliment del contracte.

5.5.1.  Quota 

L’entitat de rènting calcula l’import de les quotes considerant els següents conceptes:

•  Amortització del bé 

És la part de la quota del contracte de rènting que es destina a la recuperació del
valor del bé.
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•  Cost dels serveis que incorpora el contracte 

Dependrà del tipus de bé i dels serveis inclosos que s’estableixin contractualment.

•  Càrrega financera 

Són els interessos que genera l’operació durant el temps de vigència del contracte.

5.5.2.   Penalitzacions 
 

•  Per excés d’utilització 

En cas que se superi el límit d’utilització del bé objecte de rènting, l’entitat carregarà a
l’empresa un cost addicional establert contractualment.

•  Per cancel·lació anticipada 

S’aplicarà en el cas que l’empresa cancel·li anticipadament el contracte de rènting.
Acostuma a ser una penalització severa, que pot arribar a ser de fins a un 50% de les
quotes pendents de liquidar.
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5.6.   Clàusules del contracte 
 

Algunes de les clàusules o condicions més habituals als contractes de rènting són les
següents:

 

QUADRE RESUM DE CLÀUSULES

 
 Detall dels béns objecte del contracte.

 Ús al qual es destinaran els béns objecte del contracte.

 Preu del contracte d’arrendament.

 Data de pagament de les quotes.

 Duració del contracte i possibilitat de prorrogar-lo.

 Import de la quantitat lliurada com a fiança.

 Manifest sobre la propietat dels béns per part de l’entitat de rènting.

 Manifest que el manteniment, la reparació i la conservació van a càrrec de
l’entitat de rènting.

 Límits d’ús del bé i incorporació d’un cost addicional per l’arrendatari en cas
que superi aquests límits.

 Clàusula de resolució del contracte en cas que l’arrendatari no pagui alguna
de les quotes.

 Clàusula sobre la cancel·lació anticipada del contracte, que pot incorporar
una penalització.

De tot contracte de rènting es deriven les següents obligacions de les parts implicades:

OBLIGACIONS DE LA SOCIETAT DE RÈNTING

 
 Lliurar en règim d’arrendament els béns objecte del contracte.

 Posar en funcionament i en els locals de l’empresa arrendatària els béns.

 Mantenir en perfecte estat de funcionament els béns i sotmetre’ls a les
revisions periòdiques necessàries.

 Respondre de totes les despeses necessàries per a la reparació dels béns en el
moment de la devolució.
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OBLIGACIONS DE L’EMPRESA ARRENDATÀRIA

 
 Pagar les quotes pactades com preu de l’arrendament.

 Lliurar una determinada quantitat de diners en concepte de garantia del
compliment de les obligacions contretes.

 No destinar els béns a un ús diferent de l’especificat.

 No cedir a tercers la utilització del bé sense prèvia autorització escrita de
l’arrendador.

 Tenir cura del bé sense abusar del seu ús.

 Comunicar a l’arrendador qualsevol deficiència en el funcionament del bé i
no efectuar reparacions pel seu compte.

 Facilitar la inspecció i comprovació de l’ús per part de la societat de rènting.

 

 

5.7.   Garanties 
 

En general, l’únic tipus de garantia que requereix l’entitat de rènting es la constitució
d’una fiança que l’empresa ha de dipositar a la firma del contracte, per un import
equivalent a vàries quotes de l’operació, a l’efecte de cobrir el risc de desperfectes per
la utilització anormal del bé objecte del contracte.

5.8.   Tràmits de concessió 

Els tràmits de concessió depenen del tipus de bé que vulgui disposar l’empresa i de si el
rènting l’ofereix el mateix venedor o bé s’encarrega l’empresa de buscar-lo. En el segon
supòsit, els tràmits serien els següents:

a) Selecció del bé que vol l’empresa (determinant clarament marca, model,
accessoris, etc.), de les condicions d’utilització (termini de l’operació, Km
d’utilització, unitats a produir, etc.) i dels serveis que es volen adquirir
(assegurances, substitució en cas d’avaria, etc.).

b) Contacte amb empreses especialitzades en rènting (generalment es tracta de
filials de bancs i caixes d’estalvi) per tal de poder comparar els imports de les
quotes que ofereixen les diferents entitats.
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c) Sol·licitar formalment l’operació a l’empresa que ofereixi les millors
condicions.

d) Aportació de la documentació que sol·liciti l’entitat. Acostuma a ser:

•  Balanç actual firmat.

•  Últim Impost de Societats/IRPF.

•  Últimes declaracions d’IVA.

•  En el cas de persones jurídiques, caldrà aportar també documentació
acreditativa del titular i de l’apoderat (escriptures de constitució i
apoderament, DNI i NIF).

e) Presentada la documentació, l’entitat estudiarà la sol·licitud i en cas que resulti
una resposta positiva, ho notificarà a l’empresa i es realitzarà la signatura del
contracte.

5.9.   Tipus de rènting 

5.9.1.   Rènting sobre béns immobles 

L’objecte del contracte de rènting són béns immobles com per exemple oficines, naus
industrials, magatzems, etc. Es tracta d’una modalitat poc utilitzada en comparació al
rènting de béns mobles.

5.9.2.   Rènting sobre béns mobles tangibles 

Els béns més utilitzats són vehicles, ordinadors, equips de telefonia i equipaments
d’oficina, així com maquinària.

5.9.3.   Rènting sobre béns mobles intangibles 
L’objecte principal d’aquesta modalitat és el programari informàtic, encara que també
es pot aplicar a llicències o patents
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5.9.4.   Rènting tecnològic independent 
El rènting tecnològic té com a característica fonamental que no es limita al lloguer d’un
conjunt d’equips tècnics, informàtics i de comunicacions, així com al programari
necessari i el manteniment i reparacions corresponents durant la vida de l’operació.

Addicionalment, incorpora l’estudi de les necessitats de l’empresa per determinar els
equips i programari més adequats a la seva situació i fins i tot identificar els proveïdors
més adients a les necessitats, tenint en compte que el cost d’aquest estudi s’incorpora en
la pròpia operació de rènting.

5.10.   Tractament comptable del rènting 

Normalment, el rènting és considerat a tots els efectes un simple lloguer, de forma que
l’empresa s’ha de limitar a comptabilitzar les quotes com si es tractés de qualsevol
factura de serveis.

S’ha de tenir en compte que a l’import de les quotes hi poden figurar conceptes
diferents (el lloguer pròpiament dit, impostos, assegurances, manteniments, etc.). En la
mesura que sigui possible diferenciar cada un d’aquests imports s’han d’imputar als
comptes de despeses que correspongui.

Això no obstant, en alguns casos els contractes de rènting poden incorporar una opció
de compra, o fins i tot, pot passar que, sense existir opció de compra, es produeixin
situacions que, des d’un punt de vista econòmic, resultin similars a un lísing
(arrendament financer). En aquests casos, el registre comptable del rènting hauria de
seguir els mateixos criteris que el del lísing. Els casos en què s’hauria de comptabilitzar
com si es tractés d’una operació de lísing són:

•  Existeix una opció de compra i no hi ha dubte raonable que s’exercirà.

•  El període d’arrendament és igual a la vida útil del bé.

•  El període d’arrendament és inferior a la vida útil del bé i existeix una evidència
clara que finalment ambdós períodes coincidiran i que el valor residual del bé al
final del període d’utilització no serà significatiu.

•  El bé objecte del contracte té una utilitat exclusiva per a l’empresa que lloga el
bé (arrendatari).
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5.11.   Tractament fiscal del rènting 

El tractament fiscal del rènting és, en principi, el mateix que el de qualsevol
arrendament ordinari. És a dir, la totalitat de les quotes de rènting són despesa
fiscalment deduïble en l’exercici en què es meritin, sempre que hi hagi afecció del bé a
l’activitat (en el cas dels empresaris individuals s’ha de deduir de l’IRPF i en el cas dels
empresaris societaris de l’Impost de Societats).

Existeix al respecte una particularitat en matèria de l’IVA en el cas de vehicles de
turisme, que és el supòsit en què regeix una presumpció que permet a l’arrendatari
deduir-se el 50% de les quotes, tret que es provi que el vehicle s’utilitza més del 50%
del temps al servei de l’empresa.

Tanmateix, cal assenyalar que per als contractes de rènting que siguin assimilables a
operacions de lísing (en els mateixos supòsits comptables determinats per l’ICAC), el
tractament fiscal serà també exactament el mateix que si es tractés d’una operació de
lísing.

5.12.   Exemple d’una operació de rènting 

L’empresa “Hermanos Solans, S.A.” es dedica des de fa més de vint anys a la
distribució de complements de pelleteria. Actualment, s’ha incorporat un nou comercial
a l’empresa, motiu pel qual és necessari adquirir un vehicle per posar a la seva
disposició. El Director Financer de la companyia no veu massa clar quina seria la millor
opció, si finançar el vehicle mitjançant pagaments aplaçats o adquirir-lo mitjançant
rènting. Per tal d’analitzar la millor alternativa, caldrà comparar el cost d’ambdues
alternatives igualades en el temps, pel que hem de tenir en compte les següents dades:

•  Durada del rènting: 3 anys

•  Preu de compra del vehicle: 15.025

•  Impost de matriculació: 7% de l’import del vehicle

•  Impost de circulació: 145

•  Previsió de despeses de manteniment i reparacions: 0,05 /Km

•  Assegurança a tot risc: 1.200

•  Cost d’interessos d’ajornament: 4,5%

•  Quilòmetres anuals acordats en el contracte de rènting: 30.000

•  Quota mensual a pagar en el contracte de rènting: 731,13 (sense
IVA)
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a) Adquisició mitjançant pagament ajornat:

Preu vehicle 15.025

Impost matriculació (7%) 1.051,75

Impost circulació 145

Cost del vehicle matriculat al comptat 16.221,75

Atès que l’empresa es planteja la possibilitat d’adquirir el vehicle mitjançant
pagament ajornat, haurà de tenir en compte el cost dels interessos que es generaran
del fet de finançar aquest import durant un termini de tres anys per tal de poder
comparar aquest cost amb el del rènting. Suposant que el cost de l’interès és del
4,5%:

 
 

(481,893314 x 36) – 16.221,75 = 1.126,41 
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16.221,75 

(1 + TIE) nº de quotes    -1

TIE (1 + TIE) nº de quotes 

=  481,89 
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Endemés, haurà de tenir en compte totes les despeses que es generaran al llarg dels
tres anys i que estan incloses en el contracte de rènting:

Impost circulació (145 x 2 anys següents) 290

Assegurança a tot risc (1.200 x 3 anys) 3.600

Previsió despeses manteniment i reparacions:

0,05 /Km x 30.000 Km x 3 anys
4.500

Despeses generades al llarg dels tres anys 8.390

Cost total pagament ajornat: 16.221,75 + 1.126,41 + 8.390 = 25.738,16

b) Utilització del vehicle mitjançant rènting:

Quota mensual x nº de mesos

731,13 x 36 mesos = 26.320,68

Finalitzat el contracte, el vehicle es retorna a l’empresa de rènting.

Endemés, cal tenir en compte com un menor cost, el benefici fiscal derivat del
rènting, donat que ens permet deduir la totalitat de les quotes a l’Impost de
Societats:

RÈNTING PAGAMENT AJORNAT
Any Import anual de

quota (731,13 x
12)

Amortització
lineal sis anys
(a= 15.025/6)

Límit màxim
amortització
fiscal (b = a x 2)

Límit
amortització
pimes (c = b x
1,5)

2002 8.773,56 2.504 5.008 7.512
2003 8.773,56 2.504 5.008 7.512

2004 8.773,56 2.504 5.008 0

TOTAL 26.320,68 7.512 15.024 15.024
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•  Cost d’adquisició pagament ajornat (el vehicle queda en propietat de
l’empresa):

En cas que l’empresa decidís comprar el vehicle mitjançant pagament ajornat, es
podria deduir fiscalment el 35% de 15.025 (preu del vehicle) corresponent a
l’amortització fiscal del vehicle. A més, s’ha de tenir en compte les despeses
fiscalment deduïbles (interessos, manteniment del vehicle, etc.):

35 % x 25.738,16 = 9.008,36

Cost final= Cost total – benefici fiscal = 25.738,16 – 9.008,36 = 16.729,80

•  Cost utilització per rènting (el vehicle s’ha de retornar a l’entitat de rènting
al venciment):

En el cas que l’empresa optés per rènting, podria deduir fiscalment el 35 % del total
de les quotes (26.320,75 ):

35 % x 26.320,75 = 9.212,26

Cost final= Quota total – benefici fiscal = 26.320,75 – 9.212,26 = 17.108,49

 

 

 


